
Canlı sales  domaininden ölçüldü. Sayılar ailenin tamamını (alt modüller dâhil) kapsar ve başka ailelerin sayılarıyla
toplanmaz.

Kanal üzerinden satan kurumların en sık yaşadığı çatışma fırsat çakışmasıdır: aynı müşteriye iki iş
ortağı ya da hem doğrudan satış hem bir ortak aynı anda gider. Bunun çözümü daha çok e-posta
değil, fırsatın kaydedilmesidir. 361 PRM iş ortağının fırsatını kayıt altına alır, çakışmayı kural
olarak çözer ve ortaklığın geri kalanını — başvuru, seviye, sertifika, pazarlama fonu ve karne —
aynı modelde tutar.

Ne Çözer

Fırsat Kaydı (Deal Reg)
İş ortağı fırsatı kaydeder; çakışma kuralla çözülür,
tartışmayla değil.

Başvuru ve Katılım
Yeni iş ortağının başvurusu, değerlendirmesi ve katılımı
tanımlı bir akış.

Seviye ve Sertifikasyon
Akreditasyon, eğitim ve sertifika kaydı; seviye ayrıcalıkları
kurala bağlı.

Pazarlama Fonu (MDF)
Fon talebi, onayı ve harcama kanıtı tek akışta; ödeme
kayda bağlı.
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Ekranlar

Aşağıdaki 8 ekran modülün ana giriş noktalarıdır; her biri bir menü girişine ve bir SPA adresine karşılık gelir. Alt

modüllerin ekranlarıyla birlikte toplam 4 ekran açılır.

Ekran Menü girişi İçerik tanımı

Partner İlişkileri mSalesPRM mSalesPRMHome

Fırsat Kayıtları (Deal Reg) mSalesPRMMain PRMDealCockpit

Partner Katılımı & Başvuru mPartnerOnboarding PartnerOnboarding

Seviyeler & Akreditasyon mPartnerTier PartnerTier

Sertifikasyon & Akademi mPartnerCertification PRMEnablementCockpit

Ortak Pazarlama Fonu (MDF) mMDFRequest MDFRequest

Performans & Karneler mPartnerScorecard PRMGovernanceCockpit

Uyuşmazlık & Çakışma mPartnerDispute PartnerDispute

Alt Modüller

Partner İlişkileri tek parça bir modüldür: fırsat kaydı, başvuru, akreditasyon, fon ve karne ayrı alt modüller değil aynı
modelin bölümleridir. Bu, kanal programının tek bir yerden yönetilmesi demektir.

Alt modül Veri nesnesi Ekran Menü girişi

Veri nesnesi sütununda “bağlantı noktası” yazan alt modüller tanımlıdır ama kendi ekran kümesi açılmamıştır —

bağlantı hazırdır, açılması bir yapılandırma kararıdır. Bu satırlar birbiriyle toplanmaz.

Veri Modeli

Modül 24 veri nesnesi taşır. Aşağıdaki grafik en geniş sekiz kayıt türünü alan sayısına göre gösterir — bir kaydın
kaç alan taşıdığı, o iş nesnesinin ne kadar ayrıntı tuttuğunun doğrudan ölçüsüdür.



En geniş kayıt türleri (alan sayısı)

İş Ortağı Başvurusu 91 alan

Fırsat Kayıtları 24 alan

Çeyreklik İş Gözden Geçirme 20 alan

Partner Karneleri 19 alan

MDF Pazarlama Fonu Talepleri 15 alan

Partner Çatışmaları 13 alan

Partner Eğitimi 12 alan

Partner Performans KPI'ları 12 alan

İş ortağı başvurusunun en geniş kayıt olması, kanal programının asıl yükünün nerede olduğunu gösterir: bir ortağı

kabul etmek tek bir onay değil, ticari, hukuki ve teknik bir değerlendirmedir. Bu ayrıntının kayıtta durması, kararın
sonradan gerekçelendirilebilmesi demektir.

İş Akışları

24/24 veri nesnesi bir durum makinesi taşır: kaydın hangi durumdan hangisine, kim tarafından ve hangi koşulla
geçebileceği koda değil tanıma yazılıdır. Geçiş sayısı, akışın kaç adımlı olduğunu gösterir.

En çok adımlı iş akışları

Fırsat Kayıtları 9 geçiş

MDF Pazarlama Fonu Talepleri 7 geçiş

Partner Sertifikaları 6 geçiş

Partner Çatışmaları 6 geçiş

Partner Seviyeleri 5 geçiş

Partner Onboarding 5 geçiş

Fırsat kaydı neden bir akış

Fırsat kaydının çok adımlı bir akış olması, çakışma çözümünün süreçli olmasındandır: kayıt açılır, doğrulanır,
onaylanır ya da reddedilir, süresi dolar. Her adımın durum olarak tanımlı olması, iş ortağına verilen cevabın
gerekçesiyle birlikte saklanmasını sağlar.



Ekrandan

361.com.tr

Partner İlişkileri merkezi: program sağlığı tek ekranda.

361.com.tr

Fırsat tescili ve kanal yönetimi — çakışma kayıtla çözülür.



Önce ve Sonra

ÖNCE

Fırsat çakışması e-postayla ve kişisel ilişkiyle
çözülüyor.

İş ortağı başvurusu ekli belgelerle bir posta
kutusunda ilerliyor.

Seviye ve sertifika bir hesap tablosunda; ayrıcalık elle
uygulanıyor.

Pazarlama fonu talebi ile harcama kanıtı arasında
bağ yok.

Ortak performansı çeyrek sonunda elle derleniyor.

361 İLE SONRA

Fırsat kaydı bir kayıt; çakışma kuralla çözülüyor ve
gerekçesi duruyor.

Başvuru tanımlı bir akış; nerede beklediği görünüyor.

Seviye ve sertifika kayıtta; ayrıcalık kurala bağlı.

Fon talebi, onayı ve kanıtı aynı zincirde.

Karne aynı veriden üretiliyor; derleme işi yok.

Kapsam ve Sınırlar

Ölçüm Değer Sınır

Veri nesnesi 24 ailenin tamamı — alt modüller dâhil

Ekran 4 ailenin tamamı

Menü girişi 8 her biri bir ekran rotası

Canlı metrik 32 ekranlarda çizilen toplama/KPI tanımı

Alt modül 0 bağımsız kurulabilir, aynı veri modelini paylaşır

Durum makinesi 24/24 kalanlar tanım ve referans nesneleridir

Kiracıda kapsam ACIK apps.xml kapsam ölçümü; ekranda çizilme rol yetkisine de bağlıdır

Bu belgedeki sayılar nereden geliyor

Her sayı canlı sales  domaininin kendi tanımından ölçülmüş ve bir kanıt kaydına bağlanmıştır; kaydın içinde
iddianın nasıl ölçüldüğü ve sınırı yazılıdır. Üretici çözemediği bir sayı gördüğünde belgeyi üretmeyi reddeder.
Sayılar bir fotoğraftır — paylaşılan tanıma başka ekipler de yazar, kritik karar öncesi yeniden ölçülür.



S O N R A K İ  A D I M

Kanal Ortaklığınızı Ölçülebilir
Hâle Getirin
2 haftalık ücretsiz POC — gerçek süreçlerinizde, sıfır risk. Kurulum yok, mevcut
sisteminize dokunmadan; beğenmezseniz hiçbir şey değişmez.

Hemen başlayın
17 sağlayıcı · 52 tool · 8 kanal ailesi/44 adaptör · 200+ modül

361.com.tr  ·  info@361.com.tr


